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American Sweet Potato Marketing Institute (ASPMI) 

Seeking consultant – Emerging Market Assessments for U.S. Sweet Potatoes 

Background:  
 
The American Sweet Potato Marketing Institute (ASPMI) is a U.S. agricultural trade association 
representing U.S. sweet potato packers, growers, exporters, processors, trading companies, 
state associations, and affiliated industries.  The role of the Institute is to explore, develop and 
maintain international markets for U.S. sweet potato exports through promotion, market 
research, and evaluation of potential new export markets.  
 
ASPMI is seeking a consultant to assist in conducting marketing and distribution assessments 
and the feasibility of trade of potential new export markets for U.S. sweet potatoes. The 
projects are primarily funded by the USDA’s Emerging Market Program (EMP) and are subject 
to the regulations and review of USDA’s Foreign Agriculture Service. 
 
New Emerging Markets 
 
The Institute has identified several emerging markets that show potential for U.S. sweet potato 
exports but little is known about constraints/opportunities in these markets, whether the U.S. 
industry is competitive there, the viability of distribution channels and what promotional tactics 
may be needed should the U.S. industry pursue a long term strategy in these markets. ASPMI is 
currently considering Mexico and the Caribbean but will study other markets subject to USDA 
grants. 

 
An important first step is to determine the U.S. industry’s competitiveness in the market and 
the amount of direct technical assistance that will be needed to create awareness and demand 
for U.S. sweet potatoes. Thus, EMP is the foundation for vital expert “advance team” work 
before investing in a longer‐term strategy. 
 
Project Objectives 

 
The objectives of this project are to: 
 
1. Identify opportunities, competitiveness and specific projects/next steps to enhance 

the market for US sweet potatoes considering specific demand growth areas, existing 
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rural business system, competitor prices, import tariffs, transportation costs, and any 
regulatory impediments to trade. 
 

2. Identify the importers’ business and product needs such as terms of sale, fresh or 
value‐added processed product, shelf stability in existing food distribution system, etc.   

 

3. Recommend how to respond to these needs, with specific recommendations on 
market development, consumer education, customized training and technical 
assistance  

 
Emerging Market Project Consultant 
 
 ASPMI is seeking a consultant to manage its Emerging Market projects in Mexico and the 
Caribbean. He/she would be under contract and direction of ASPMI to: 

 
1. Provide logistical support – Organize and participate in at least one research trip to 

each of the markets, including setting up interviews and site visits with key importers 
and traders, arranging lodging and transportation, providing translation services 
where needed, coordinating visits with USDA/FAS Posts, and other services as may be 
necessary. 
 

2. Reporting – Develop quarterly and annual reports as required by Emerging Market 
Program regulations as well as other proof of performance required by the 
USDA/Foreign Agricultural Service.  

 
3. Managing EMP contracts – Assist ASPMI with documentation needed for 

reimbursement claims and preparing for its annual FAS compliance review/audit. 
 
Selection Criteria 

 
ASPMI will evaluate and award the contract on the ability of the consultant to meet the 
following criteria: 

 
1. Relevant background of consultant 
2. Experience with USDA/FAS cooperator promotion programs, in particular Emerging 

Market Program (EMP) regulations and reporting requirements 
3. Experience in organizing trade servicing/target audience interviews and trade 

missions internationally 
4. Knowledge of the U.S. sweet potato industry 
5. Experience working in the target countries 
6. Final budget requirements 
7. Statement that working with the Institute construes no conflict of interest with the 

consultant’s other clients or affiliates. 
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ASPMI reserves the right to award the contract to the company with the best combination of 
attributes, not necessarily the lowest bid. 
 
Timing and Submission of Proposals:  
 
Please your proposal in English no later than November 15, 2015 to: 
 

American Sweet Potato Marketing Institute 
Attn: Sue Langdon, Treasurer 
700 E. Parrish Dr. Suite C 
Benson, NC  27504 
919‐894‐1067 
sweetsue@ncsweetpotatoes.com 
 

No in‐person interviews will be conducted, although interviews may be conducted via video 
conferencing following reviews of the written proposals.  

 
For more information please contact Sue Langdon at 919‐894‐1067 or 
sweetsue@ncsweetpotatoes.com 
 
 
 
 

The American Sweet Potato Marketing Institute is an Equal Opportunity Employer. 
 
 
 
 
 


